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RAPORTUL ANUAL
in conformitate cu Legea 297/2004 privind piata de capital

si cu Regulamentul CNVM nr.01/2006

Data raportului: 17.05,2011

Denumirea societatii comerciale: SC ROMCAB SA

Sediul social: str.Voinicenilor nr. 35, Targu Mures, judetul Mures
Telefon/Fax : 0265/312541, 0265/312551

Cod unic de inregistrare: 7947193

Atribut fiscal: RO

Nr.de inregistrare la ORC: J 26/764/1995

Capital social subscris si varsat : 14,000.000 RON

Valori mobiliare : 5 600 000 lactiuni cu o valoare nominala de 2.5 lei/actiune, tranzactionate

la BVB, categoria III-R, simbol MCAB

1. Analiza activititii societitii comerciale
1.1.  a) Descrierea activititii de baza a societiitii comerciale

SC Romcab SA este unul dintre principalii producdtori din Romania_ in domeniul. cablurilor. si
conductorilor electrici de joasi si medie tensiune, furnizor de cablaje. si.cordoane pentru industria
electrocasnicd din Roménia si din tdri europene, producitor de cablaje auto-moto, furnizor de
conductori auto pentru industria automotiva. Sy

P et S e .
R 7 B R R LR S VY T

WS G W T TTIE L




ROITICASB.
T SN Better quality. New energy.

Obiectul principal de activitate al firmei este productia si comercializarea urmitoarelor categorii de

produse:

1. Cabluri si conductori din cupru izolati in PVC, PE, XLPE, cauciuc sintetic cu urmatoarele
destinatii:

) instalatii electrice in constructii civile, administrative si industriale

. retele de telecomunicatii de interior sau exterior

) dotare nave, cdi ferate,

U aplicatii in industria minierd

. refele de cablu Tv si antena

2. Cablaje electrice cu urmatoarele destinatii:

. dotare initiald autovehicule

. dotare initiald motociclete

. piese de schimb pentru industria auto roméaneasca

. alimentare electricd produse din gama “white goods”

. uz industrial

3. Cordoane destinate alimentarii cu energie electricd a unuia sau mai multor aparate electrice,

electronice sau de uz casnic, care includ:

. cordoane cu figé cu una sau mai multe prize, cu sau fird derulator

. cordoane fira fisé, utilizate de citre producétori de aparatura electrica

4, Piese injectate din PVC pentru diverse aplicatii ( de ex. cutii de conexiuni pentru industria
auto

b) Precizarea datei de infiintare a societiitii comerciale:

Fabricarea conductorilor electrici a inceput de mai bine de 60 de¢ ani la sediul societatii, in decursul
timpului devenind singurul furnizor de conductort si cordoane izolate in PVC pentru intreaga industrie
energetica si constructoare de masini. S.C. ROMCAB S.A. s-a constituit prin divizarea partiald a S.C.
Electromures S.A., preludnd o parte din patrimoniul acesteia. Companie producétoare de cabluri,
conductori electrici, cordoane de alimentare si cablaje electrice are sediul in Targu Mures, judetul
Mures., avand CUI 7947193, J 26/764/1995 .
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c¢) Descrierea oriciirei fuziuni sau reorganiziri semnificative a socletatn comercnale, ale filialelor

sale sau ale societétilor controlate, in timpul exercitiului financiar: [T E
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Pe parcursul exercitiului financiar 2009 socictatea a functionat sub incidenta Legii 85/2006. Pana pe
data de 22.04.2010 societatea si-a achitat integral toate datoriile si a iesit din procedura de reorganizare
judiciara cu succes intrand din nou sub incidenta Legii 31/1990, continuandu-si si diversificandu-si
activitatea.

d) Descrierea achizitiilor si/sau instriindrilor de active:
Componenta activelor imobilizate arata o modificare in anul 2010 fata de 2009 la pozitia Terenuri si
constructii. Valoarea de 2.074 mii lei reprezinta investitia efectuata in terenul care urmeaza a constitui

locatia de implementare a proiectelor de investitii,

Grupa de instalatii tehnice si masini a inregistrat o crestere in 2010 fata de anul anterior, crestere datorata
investitiilor efectuate in echipamente de productie, in vederea cresterii capacitatii de productie.

Activele imobilizate-reprezintd 28.6% din activul total al societiii, in crestere atat in suma absoluta {cu
8.984 mii ron) cat si procentual (3.4%) fata de anul 2009, ceea ce indica o activitate investitionald sustinutd a
societiifii in active corporale, impusa de dezvoltarea activititii si de preocuparca continud a adaptarii
datoriilor firmei la cerintele pietii, prin cresterea calititii serviciilor.

¢} Descrierea principalelor rezultate ale evaluiirii activititii societétii.

1.1.1. Elemente de evaluare generald
a) La sfarsitul anului 2010 societatea a inregistrat profit in suma de 895,3 mii lei.
b) La 31.12.2010, cifra de afaceri era in valoare de 53.100,1 mii lei
c) l?_)gpgrtg_l s-a ridicat la ca. 10% din cifra de afaceri.

d) Cheltuielile totale au crescut fata de 2009 cu 22.386 mii lei comparativ cu veniturile totale,
care au crescut cu 22.931 mii lei

e) Cota de piata detinuta de societate au fost de 4% in 2010

) E)Epgnibilitatil_c.de numerar la sfarsitul perioadei erau in suma de 948 mii lei, fata de 402 mii
lei la inceputul perioadei.

1.1.2. Evaluarea nivelului tehnic al societitii comerciale
a) ROMCAB SA este firmi produciitoare si distribuitoare de:

o cabluri si conductori electrici de joasd si medie tensiune , izolati in PVC XLPE TPE‘ caucmc smtetlc

¢ cordoane electrice de alimentare , cu sau fir# prizi
» cablaje clectrice pentru dotare inifiala sau after-market pentru industria autp-moto
s alte piese injectate T TR A U R T
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b) Principalele piete de desfacere sunt :

¢ segmentul constructiilor civile, administrative si industriale
e scgmentul industriei automotive
e segmentul industriei producétoare de aparaturd electronic, electrotehnici, de uz casnic.

Distributia produselor se realizeaza prin intermediul firmelor distribuitoare de materiale electrice, sau
prin vanzare directa unitatilor industriale pentru produsele destinate industiei auto si de aparatura
electronica autohtone dar si straine.

Din punct de vedere geografic, clientii Romcab acopera o aria larga de raspandire, produsele noastre
fiind livrate catre tari ca Franta, Danemarca, Polonia, Ungaria si Bulgaria.

Produsele cheie fabricate sunt:
- Cabluri pentru infrastructura
- Cabluri pentru instalatii electrice in constructii: cabluri electrice rigide si flexibile, cabluri flexibile
cu izolatie de PVC si manta, cabluri de alarma si cabluri anti-foc, rigide si flexibile
- Cabluri si cablaje pentru industria auto
- Cabluri pentru telecomunicatii
- Cabluri pentru materialele rulante
- Produse injectate: cordoane, cordoane prelungitoare
- Cablaje electrice

¢) Produse noi avute in vedere:
In viitorul apropiat, gama de produse va include:

- Cabluri pentru telecomunicatii cu gel sau cu polietilena
- Cabluri de energie de aluminiu

- Cabluri emailate

- Conductori de bobinaj

- Cabluri de transport energie

- Conductori izolati in silicon sau cauciuc

- Cabluri din fibra optica

- Cabluri pentru trasnmisii de date

- Cabluri de inalta tensiune din aluminiu sau cupru
- Cabluri pentru medie tensiune

- Cabluri rezistente la foc fara halogen
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1.1.3. Evaluarea activititii de aprovizionare tehnico-materiali

fn anul 2010 aproximativ 38% din totalul valoric al achizitiilor de materii prime au fost efectuate din
import. Achizitiile de materii prime se desfisoard in baza contractelor de vinzare cumpérare incheiate.

Nu exista o dependenta semnificativa a societatii fata de un singur furnizor, toate sursele de achizitic
avand alternative eficiente si calitative.

O influentd important3 n activitatea firmei o reprezinti cotatia cuprului la Bursa Metalelor din Londra -
al cdirui nivel in 2010 fata de aceeasi perioada a anului 2009 a crescut cu 110.9 % (un plus de 3.803
USD/t) ajungand la cotatia medie de 7.231 USD/t. In ultima luna a anului 2010, pretul cuprului a ajuns
la cotatia medie de 9.146 UDS/, depasind cea mai mare cotatie atinsa in luna aprilie 2008 de 8.661
UDS/,

1.1.4. Evaluarea activitatii de vinzare

a} Evolutia vinzirilor secvential pe piata interndi si/sau externd si a perspectivelor vanzirilor pe termen
mediu si lung:

in anul 2010 aproximativ 90% din cifra de afaceri a fost realizati pe piata autohtond cétre partenerii
distribuitori de produse electrice si unitétile industriale care incorporeazi produsele fabricate de citre
Romcab in produsul final. fn 2010 s-au inregistrat cresteri notabile ale vanzirilor catre distribuitorii de
materiale electrice i vinzérilor realizate in cadrul licitatiilor, clienti importanti fiind Delphi Packcard,
Romtelecom, Vestfrost, Hella, Bosch, Silec Cable, KTC Kabektechnik Germany,Villbek, Electrolux,
Mentavill, Praktiker, Elba, VLG, Arctic, Cablecommerce LTD, Arcelik s.a. Aceste canale de distributie
vor fi mentinute si in 2011, cu accent pe cresterea competitivitatii pe plan extern si atingerea unei
ponderi a exportului de 30% din totalul cifrei de afaceri.

b) Descrierea situatiei concurentiale in domeniul de activitate al societdtii comerciale, a ponderii pe
piatd a produselor sau serviciilor societétii comerciale si a principalilor competitori:

Vinzirile realizate de Romcab si previziunile pentru pericada urmitoare se bazeazd pe urmditoarele
tipuri de produse, atit pe piata intern cét si pentru cea extern:

1. Produse destinate instalatiilor electrice pentru constructii, incluzénd aici cabluri si conductori
de medie si joasd tensiune, utilizati in realizarea instalatiei electrice pentru clidiri administrative si/sau

industriale
2. Produse pentru industria auto: lite, conductori destinati realizarii cablajelor auto pentru dotare

initiald si cablaje auto, pentru after market sau dotare initiala i i
3. Produse de uz casnie, grupa care cuprinde: T

1. cordoane prelungitoare , conductori si cablaje incorporate in aparatura de uz casnic

2. cordoane prelungitoare cu una sau mai multe prize, destmate qhmsmtam cu cur;ent electrlc a
aparatelor electrocasnice sau de birotica Ce T . :
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4. Produse injectate din PVC pentru diverse aplicatii

Cele patru grupe de produse ale ROMCAB ocupa o pondere relativ egala in totalul vanzarilor societatii,
structura echilibrata fiind o caracteristica a vanzarilor noastre si va ramane si pentru viitor un obiectiv
principal.

Situatia concurentiala in acest domeniu se caracterizeaza printr-o faramitare foarte mare, neputand fi
identificati concurenti principali in acest domeniu,

Avantajele noastre competitive deriva din structura noastra de produse, din faptul ca Romcab produce
cea mai larga gama de conductori subtiri si din specificul prelucrarii barelor de cupru, fiind printre
singurele unitati care incep prelucrarea firelor de cupru la sectiunca de 8 mm.

Totodata, piata este evaluata pe fiecare grupa de produs in parte, adaptand astfel productia tendintelor
noi, cum ar fi:

Directiei de reinnoire a retelei de distributie energetica

Cresterea ponderii surselor regenerabile in consumul energetic pana in 2014
Tendinte de crestere a infrastructurii de cai ferate

Cresterea pretului produselor fabricate in China

Tendinte de crestere a pietei retail

Cerere in crestere in domeniul cablajelor auto si uz casnic

¢) Societatea comerciald nu depinde in mod semnificativ de un singur client sau de un grup de clienti a
cdrui pierdere ar avea un impact negativ asupra veniturilor, nici un client nu detinand mai mult de 5 %
din cifra de afaceri globala.

1.1.5. Evaluarea aspectelor legate de angajatii/personalul societitii comerciale

a) Numir personal., La sfarsitul anului 2010 firma are angajate 137 persoane; media pe anul 2010
fiind de 130 persoane.

Pregitire profesionali: datd fiind perceperea importantei resurselor umane, managementul firmei a
demarat programe de instruire a tuturor angajatilor. Calitatea si determinarea echipei ROMCAB rezulta
din politica de renumerare si dezvoltare profesionala, axata pe obiective’ ‘speblﬁce icare: conver’g 'spre
obiectvele strategice ale societatii. TEOML e

In acest sens, echipa ROMCAB are competentele caracteristice unui sistem’ cétporatlst fi ;nd sustinuta s
de implementarea urmatoarelor standarde: R R L
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¢ OHSAS 18001 Sisteme de management al sanatatii si sigurantei in munca
» SA8000 Standard de responsabilitate sociala, pentru asigurarea conditiilor de munca decente

b) Descrierea raporturilor dintre manager si angajati precum §i a oricdror ¢lemente conflictuale ce
caracterizeazi aceste raporturi,

Raporturile dintre management si angajati au fost evaluate continuu si au obtinut punctaj maxim, in
urma auditurilor efectuate de clientii nostrii ( SEWS-HONDA, HELLA, VESTFROST, BOSCH,
DELPHI PACKARD, SEWS, GENERAL MOTORS).

Organizare sindicald : Angajafii Romcab nu sunt organizati in sindicate, fiind reprezentati de doi
reprezentanti ai salariatilor ales prin vot liber si secret. Drepturile si obligatiile angajatilor sunt
previzute in Contractul Colectiv de munca si in alte acte normative ale societatii ca si Regulament de
Organizare si Functionare, Regulament Intern,

1.1.6. Evaluarea aspectelor legate de impactul activititii de bazii a emitentului asupra mediului
inconjuritor

Activitatea ROMCAB nu are impact asupra mediului Tnconjuritor.

Cu toate acestea, ocrotirea mediului inconjurator este sustinuta, societatea fiind in curs de implementare
a standardului ISO 14001 Sisteme de Management ale Mediului.

1.1.7. Evaluarea activititii de cercetare si dezvoltare

in 2010 activitatea de cercetare si dezvoltare a constat in optimizarea proceselor si procedeelor
tehnologice, astfel:

- s-au redus consumurile la materiile prime prin recalcularea consumurilor sau inlocuirea

materialelor existente;

- au fost asimilate produse noi (pentru Enel, AFER, Romtelecom);

- au fost revizuite si s-au obtinut scaderi la normele de timp la conductori, cablaje si injectate;
Calitatea proceselor si procedeelor tehnologice este sustinuta inca din anul 2000, cand societatea s-a
certificat conform ISQ 9002, apoi ISO 9001 si nu in ultimul rand ISO/TS 16949.

Totodata, sunt in curs de implementare standardele:

o ISO/CEI 27001 privind securitatea sistemelor 1T

o ISO/CEI 17025 pentru laboratoarele de testare si masurare

e IRIS-International Railway Industry Standard

B Y N T L TS PUNE S PR
1.1.8. Evaluarea activititii societiitii comerciale privind managementul riscului .

Managementul riscului se axeazi pe identificarea posibilelor evenimente care ar putea si conducd la
efecte negative, cuantificarea acestora si gésirea solutiilor care si conduca la'preévenirea si- minimizarea
consecintelor lor. In acest sens este organizata activitatea de audit intetn a societati, pentru evaluarea
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continua si monitorizarea riscurilor. Astfel, societatea este capabila sa ia masuri rapide, in timp real si sa
minimizeze riscurile, detinand controlul la toate nivelurile companiei.

Totodata, transparenta estc un argument care ne caracterizeaza in modul de comunicare cu partenerii
de interes ( angajati, investitori, clienti, institutii bancare, institutii publice, mass media)

In ceea ce priveste riscul de pret, data fiind evolutia pretului materiei prime Ia bursa din Londra — LME
au fost luate méasuri de minimalizare a efectului pe care aceste oscilatii bruste ale prefului materiei prime
il pot avea asupra activitatii firmei, in sensul folosirii unor formule de calcul, avand variabile elementele
de risc provenite din evolutia cursului valutar sau a pietei cuprului.

Factorul de risc cel mai semnificativ din anul 2010 a fost legat de riscul de neincasare a creantelor la
termen. In acest sens au fost luate masuri de prevenire ale acestor evenimente prin trecerea la incasarea
valorii produselor in avans si introducerea asigurarii creantelor pentru tot portofoliul de clienti, riscul
fiind preluat de societati specializate ( Atradius, COFACE, Euler Hermes), Romcab SA nelivrand
societatilor neasigurate.

1.1.9 Elemente de perspectiva privind activitatea societatii

Evenimentele cele mai importante in istoria noastra recenta sunt un indicator clar al directiei
noastre, intrucat deciziile legate de acestea ne calauzesc spre noi provocari si oportunitati. Ca parte a
planului de dezvoltare initiat pentru 2010, Romcab a luat in considerare toate oportunitatile de investitii
in vigoare si a reusit sa devina singura companie romaneasca in sectorul cablurilor care beneficiaza
de schema de co-finantare din programul POS CCE (Programul Operational Sectorial —
Cresterea Competitivitatii Economice 2007 — 2013- Axa Prioritara 1).

Proiectul POS CCE — obiective principale:

-Constructia unei fabrici noi in aria limitrofa a orasului Targu Mures, cu infrastructura si constructie
adaptabile activitatilor industriale nepoluante.

- Achizitie de echipamente si utilaje noi utilizate in fluxul de productie de cabluri si cordoane electrice
in vederea imbunatatirii capacitatilor de productie pana la nivelul cererii pietei pentru urmatorii ani.
Automatizarea si modernizarea proceselor de productie vor creste astfel calitatea tehnica a
produselor si vor contribui la diversificarea gamei de produse.

-Crestere a cifrei de afaceri a companiei dupa primul an de implementare a proiectului cu 321% si cu
598% in al cincilea an de implementare, in comparatie cu 2009, din care 15% mai multe livrari
externe;

-Valoarea totala a proiectului este de 14,7 milioane Euro, din care 4,83 milioane ajutor financiar
nerambursabil si 9,34 milioane contributie proprie.

-Cresterea numarului de locuri de munca cu peste 21%

O AT EN FE TN SE IS SR

Al doilea pas care urmeaza a fi facut in vederea atingerii obiectiyelg‘r‘.pa,_r;‘ ilustreaza gandirea
noastra vizionara pe masura ce indreptam dezvoltarea afacerii spre noi tehnologii consta in accesarea de
fonduri nerambursabile oferite de UE. Obiectivul general al beneficierii de aceste fonduri consta in
consolidarea si imbunatatirea nivelului de competitivitate a companiei prin; extinderea: proceselor

tehnologice, asfel incat noile produse sa poata fi executate la nivelul caljtativ cel mai inalt-de pe piata
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europeana.
Obicectivele principale ale proiectului sunt:

- Extinderea fabricii , in concordanta cu standardele europene.

- Achizitie de utilaje si echipamente care sa asigure cresterea volumelor de productie cabluri si sa
faca din Romcab un furnizor important de cabluri in domeniile: medie si inalte tensiune,
telecomunicatii (coaxial si optic);

- Mentinerea unei evolutii ascendente a volumului si calitatii fluxului de productie al fabricii, astfel
incat in 2017 cifra de afaceri sa poata depasi 246 mil EUR;

- Valoarea totala a proiectului este 98,86 milioane Euro,

- Perioada de implementare a proiectului consta in 24 luni, cu finalizare inainte de 2013,

- Rezultate: crestere a venitului companiei si a capacitatii sale de a sustine noua dezvoltare; dezv. de
procese tehnologice nepolunate;crestere 2 numarului locurilor de munca cu pana la 80%

Astfel, pentru anul 2011, pe langa demararea proiectelor cu finantare europeana, societatea
investeste in retehnologizare si marirea capacitatii de productie, prin achizitia de echipamente de
productie noi, investitii in valoare totala de 12,5 milioane euro.

2. Activele corporale ale societatii comerciale
2.1. Precizarea amplasarii si a caracteristicilor principalelor capacitati de productie in proprictatea
societatii comerciale.
Romcab isi desfasoara activitatea in Targu Mures, pe strada Voinicenilor nr. 35, La data de 31.12.2010
Romcab detine in proprietate active de natura terenurilor , necesare proiectelor de dezvoltare viitoare
ale societatii.
2.2. Descrierea si analizarea gradului de uzura al proprietatilor societatii comerciale.
Activele imobilizate ale societatii Romcab constau in parcul de utilaje utilizate in activitatea de
productie, avand un grad de uzura medie de 37% la data de raportare financiara 31.12.2010.
2.3. Precizarea potentialelor probleme legate de dreptul de proprietate asupra activelor corporale ale
societatii comerciale.
Nu e cazul.

3. Piata valorilor mobiliare emise de societatea comerciali

3.1. Precizarea pietelor din Romaénia §i din alte téri pe care se negociazd valorile mobiliare emise de
societatea comerciali.

Valorile mobiliare emise de societatea comerciala ROMCAB S.A. sunt tranzactionate pe Piata

RASDAQ — Romania. LA e R e
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3.2. Descrierea politicii societatii comerciale cu privire la dividende. Precizarea dividendelor

cuvenite/plitite/acumulate in ultimii 3 ani i, daci este cazul, a motivelor pentru eventuala micsorare a

dividendelor pe parcursul ultimilor 3 ani. Teo I T T
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Nu au fost acordate dividende in ultimii 3 ani. Profitul realizat a fost reinvestit pentru a continua
imbunatatirea si cresterea nivelului de competitivitate al societatii.

3.3. Descrierea oricdror activitiiti ale socictatii comerciale de achizitionare a propriilor actiuni.- nu este
cazul

3.4. In cazul in care societatea comerciald are filiale, precizarea numarului si a valorii nominale a
actiunilor emise de societatea mama definute de filiale. — nu este cazul :

3.5. In cazul in care societatea comerciali a emis obligatiuni si/sau alte titluri de crean(3, prezentarea
modului in care societatea comerciald isi achitid obligagiile fatd de detindtorii de astfel de valori
mobiliare. — nu este cazul

4. Conducerea societitii comerciale

4.1. Conform Hotararii AGA din 31 Mai, 2010, societatea este condusa de un Consiliu de Administratie
format din 5 membri: dl. Zoltan Prosszer, Presedintele Consiliului de Administratie si reprezentantul
actionarului majoritar, dna. Anca loan, dl. Roberto Musneci, dl. Emanoil Viciu si dl. Gabriel Biris.

Zoltan Prosszer (inginer)

Inginer, vasta experienta in industria cablajelor
Presedintele Consiliului de Administratie si reprezentantul actionarului majoritar

Anca loan {consultant financiar)

Absolventa a Facultatii de Cibernetica din cadrul ASE Bucuresti, apoi absolventa MBA, Managing
Partner al Roland Berger Strategy Consultants Bucuresti;
Fost CEO al Tiriac Holdings; Membru in Consiliul de Supraveghere al Raiffeisen Bank;

Roberto Musneci (economist)

Absolvent ‘Magna cum laudae’ in Economie Aplicata in cadrul University of Social Studies LUISS

Rome

Vasta experienta in guvernare corporativa ca vicepresedinte al GlaxoSmithKline Pharma;

Senior associate la Serban Musneci & Associates SRL Bucharest — Corporate Business si Relatii
Internationale;

Emanoil Viciu (inginer)

- Brevet de inventie in fabricarea produselor extrudate din PVC
- Experienta bogata in managementul societatilor listate la bursa
- CEO si Presedinte al Consiliului de Administratie al Teraplast GP S.A Bistrita

Gabriel Biris (avocat) S
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- Lider in domeniul fiscalitatii din Romania, cu peste 14 ani de experienta in standardizarea legislatiei
fiscale;
- Senior associate al SCA Biris Goran Bucuresti;

In perioada reorganizarii judiciare, pana in luna Aprilie 2010, administrarea firmei a fost asiguratd
de citre SC Sadalbari SRL, administrator special, numit in baza hotiririi Adunarii Generale a
Actionarilor din 03.04.2007 si dl. Gombos Geza Csaba, director general.

In urma iesirii cu succes din procedura de reorganizare judiciara, conducerea societatii a fost preluata de
Consiliul de Adminsitratie cu componenta prezentata mai sus.

4.2, Membrii conducerii executive a societdtii comerciale sunt:

Domnul Prosszer Zoltan — director general

Doamna Qanea Lucia — director economic

Domnul Gombos Geza Csaba — director operational
4.3. Pentru toate persoancle prezentate la 4.1. si 4.2. precizarea eventualelor litigii sau proceduri
administrative in care au fost implicate, in ultimii 5 ani, referitoare la activitatea acestora in cadrul

emitentului, precum si acelea care privesc capacitatea respectivei persoane de a-si indeplini atributiile in
cadrul emitentului.- nu este cazul

5. Situatia financiar-contabili
Situatiei economico-financiara actuala, comparativ cu ultimii 3 ani, s¢ prezinta astfel:

a) Elemente de bilant

Nr -mii lei-
crit Denumirea indicatorului 31.12.2008 31.12.2009 31.12.2010
I ACTIVE IMOBILIZATE 16192 | 5500015629 | AN 24613
2 ACTIVE CIRCULANTE 44375 1 qas68| 0770 57990
3 CHELTUIELI IN AVANS 781 1736 3545
A TOTAL ACTIV 61349 61 934 86 148
] DATORI TOTALE 13 255 13119 37729
3 CAPITALURI PROPRII 47959 | 486814 48419
4 VENITURI IN AVANS Bs| TS 0
B TOTAL PASIV 61349 - . 61934 86 148

o it G s T DD

Piaovpddnn e Jay s b

WL W w e nnat.




ROINCAB.
T N——— N __Befter quality. New energy.

Activele societatii la nivel global sunt in crestere fata de perioadele precedente.

Activele imobilizate-reprezinti 28.6% din activul total al societatii, in crestere atat in suma absoluta
(cu 8.984 mii ron) cat si procentual (3.4%) fata de anul 2009, ceea ce indici o activitate investifionald
sustinuti a societiii in active corporale impusa de dezvoltarea activitatii si de preocuparea continua a
adaptdrii activelor firmei la cerintele pietii prin cresterea calitatii serviciilor.

Active circulante — ca pondere in total activ inregistreazi valori diferite de la o perioadi la alta fiind
influentatd in primul rand de evolutia celorlalte elemente de activ. Ca si pondere in total activ au
cunoscut o scadere de la 72% la 67.3%.

Preocuparea principald a societitii in anul 2010 in aceasta privinta a fost optimizarea stocului de produse
finite si reducerea cheltuielilor de stocare generate, astfel:

o S-au facut eforturi pentru reducerea stocurilor neperformante;

e S-aavut in vedere formarea unor stocuri doar pentru produsele uzuale si usor vandabile;

e Cresterea vitezei de rotatie a stocurilor de produse finite si a semifabricatelor ‘

b) Contul de profit si pierderi:

2008 2009 2010
Indicator mii Ron
Venituri din exploatare 604215 40 1958 61 0827
Cheltuieli din exploatare 38 039,1 391184 591839
Rezultatul din exploatare 23823 10774 18994
Venituri financiare 6274 248,5 383,0
Cheltuieli financiare 832,2 408,2 950.0
Rezultatul financiar -204,8 -159,7 -567,0
Rezultatul curent 2177,5 917,7 1332,0
Venituri extraordinare 0 0 0
Cheltuieli extraordinare 397,2 0.0 0,0
Rezultatul extraordinar -397,2 0,0 0,0
Venituri totale 61 049 40 444,3 61 466,2
Cheltuieli totale 39 268,6 39.536,6, 6013401 ..
Rezultatul brut 1780,3 917,741 13320
Rata profitului brut/CA 3,07?% :2,5_.;%! . 2,2% 7
g6 0

Activitatea de exploatare a determinat la sfarsitul anului 2010 up, profit Qgéra;iéﬂal?iébﬂtiv de
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1.899 mii lei, Tn crestere cu 822 mii lei fatd de rezultatul obtinut in perioada similara a anului 2009.

Rata de rentabilitate aferenta acestui profit operational este de 3,6%, fiind peste cel realizat in
2009 (2.2%).

Urmare a tuturor influentelor descrise anterior, rezultatul activitatii anului 2010 este un profit
de 1.332 mii lei (2,5% din cifra de afaceri), fata de profitul de 918 mii lei obtinut in 2009. Realizarea
marjei planificate este in principal consecinta influentelor favorabile in cheltuielile cu materiile prime
(monitorizarea permanenta a evolutiei LME si corelarea cu pretul de vanzare, mentinerea la un nivel
optim al pierderilor planificate, structura productiei realizate).

Repartizarea profitului

Referitor la destinatia profitului, Consiliul de Administratie propune ca tot profitul net rimas dupa
constituirea rezervei legale sa fie utilizat ca sursi de finantare a obiectivelor previzute a se realiza in
anul 2011.

Ratele de structuri financiari si de lichiditate

Formulele de calcul ale indicatorilor financiari sunt preluate din Reglementiri contabile armonizate
cu Directiva a IV — a a Comunititilor Economice Europene si cu Standardele Internationale de
Contabilitate -- Capitolul 11I.

Realizat
INDICATOR! 31.12.2008 | 31122009 | 31.12.2010 | Conditia
SOLVABILITATE GENERALA 5,22 533 1,70 | >1
SOLVABILITATE IMEDIATA 2,64 2,28 0,87 | >0,65
SOLVABILITATE GLOBALA 4,57 454 2,19 | >1
¢) Cash flow
Elemente / Ron 2008 2009 i L 2010 [
Flux de numerar net generat de activitati -4 365 311 1046871 [ '+ 212539 669
de exploatare -
Flux de numerar net utilizat pentru "1' h !" T
activitati de investiii 23.298 ogdag 401 787
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Flux de numerar net generat de activititi

de finantare 932 054 -999 298 12 743 210
Numerar si echivalente de numerar la

inceputul perioadei 3 891 660 481 701 529 922
Cresterea/{(diminuarea) numerarului si

echivalentelor de numerar (3 405 959) 48 221 605 298
Numerar §i echivalente de numerar la

sférsitul perioadei 481 701 529 922 1135220

6. Semnaturi

ctor General, Director Economic
Oanea Lucia

Presedintele CA/Di
Prosszer Zoltan
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